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Internationaler Sales Manager (m/w/d)

B2B-Industrietechnik | Preventive Maintenance | Ultraschallmesstechnik | International

Als Internationaler Sales Manager (m/w/d) verantworten Sie den weltweiten Vertrieb unserer
Lésungen im Bereich Vorbeugende Instandhaltung und industrielle Zustandstiberwachung. Mit
technischem Verstandnis, strategischem Weitblick und ausgepragter Abschlussstarke entwickeln Sie
internationale Markte weiter, bauen leistungsfahige Vertriebspartnerstrukturen auf und treiben
nachhaltiges Umsatzwachstum voran.

lhre Benefits:

» Ein unbefristeter Arbeitsvertrag, in einem inhabergefiihrten, international agierenden und
wachsenden Technologieunternehmen, welches am Markt als Lésungsspezialist in der
Ultraschallmesstechnik etabliert ist

» Flexible Arbeitszeitgestaltung und die Mdglichkeit des mobilen Arbeitens

« Eine strukturierte Einarbeitung und Betreuung durch eine:n Mentor:in sowie regelmafige
WeiterbildungsmaRBnahmen

« Abwechslungsreiche und anspruchsvolle Aufgaben
» Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege

« Attraktiver Arbeitgeberzuschuss zur betrieblichen Altersvorsorge und verschiedene
Mitarbeiterveranstaltungen

« Regelmallige Gesundheitsaktionen



« Eine moderne Arbeitsumgebung mit ergonomischen Arbeitsplatzen, flexiblen Arbeitsbereichen
und innovativer Technologie

« Eininnovatives und dynamisches Arbeitsumfeld, eine vertrauensvolle Unternehmenskultur, die
sich durch ein offenes und konstruktives Miteinander auszeichnet

« Personlicher Freiraum mit einem hohen MaB an Eigenverantwortung

lhre neuen Herausforderungen:

« Weltweiter Vertrieb unserer innovativen Produkte durch Betreuung, Unterstiitzung und
strategische Weiterentwicklung unserer internationalen Vertriebspartner

« lIdentifikation und Gewinnung neuer Distributions- und Geschaftspartner weltweit
» Durchfihrung von Produktprasentationen und technischen Schulungen bei Kunden und Partnern

» Reprasentation des Unternehmens auf nationalen und internationalen Fachmessen sowie
Kongressen

» Vorbereitung und Fihrung von Preis- und Vertragsverhandlungen mit Partnern und Endkunden

« Technische Analyse und strukturierte Aufbereitung von Kundenanforderungen sowie aktive
Markt- und Wettbewerbsbeobachtung zur strategischen Weiterentwicklung unseres
Produktportfolios

» Akquisition neuer Projekte, insbesondere kundenspezifischer Entwicklungsauftrage

lhre Kompetenzen:

» Abgeschlossenes ingenieurtechnisches oder wirtschaftswissenschaftliches Studium oder eine
vergleichbare Qualifikation

« Mehrjahrige Erfahrung im internationalen Vertrieb erklarungsbedurftiger technischer Produkte —
idealerweise Uber Handler- und Partnerstrukturen

« Nachweisbare Kompetenz im I6sungsorientierten Vertrieb (Solution Selling)

» Sicheres, souveranes Auftreten sowie ausgepragtes Verhandlungs- und
Durchsetzungsvermogen

» Hohe Eigenmotivation und ausgepragte Teamorientierung, verbunden mit Flexibilitat und
Belastbarkeit

« Interkulturelle Kompetenz und Erfahrung im internationalen Geschaftsumfeld
« Bereitschaft zu regelmafigen internationalen Dienstreisen

» Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift; weitere
Fremdsprachen sind von Vorteil

Jetzt bewerben



https://sonotec--gmbh.onlyfy.jobs/application/apply/3hwmd1fiti3tjr3idzullcl2egbqq58

SONOTEC GmbH

Die SONOTEC GmbH ist ein fuhrender Loésungsspezialist in der Ultraschallmesstechnik. Mit etwa 210
Mitarbeitenden entwickelt und fertigt der Hersteller am Standort Halle (Saale) kundenspezifische
Ultraschallwandler und -sensoren sowie Prifgerate und Messtechnikldsungen, welche in den
unterschiedlichsten Anwendungen und Branchen auf der ganzen Welt zum Einsatz kommen.

Kontakt

Wollen Sie mehr erfahren oder sich direkt bewerben? Dann zégern Sie bitte nicht uns anzurufen!Oder
senden Sie gleich lhre Bewerbung mit Lebenslauf, Zeugnissen, Verfligbarkeit und
Gehaltsvorstellungen zu.

Ms Kirsten Kern
SONOTEC GmbH

Tel.: 0345- 13317- 777
E-Mail: karriere@sonotec.de
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